
 

メンバー略歴シート 
名前：石田仁志 

ビジネスについて 

事業名：経営参謀型コンサル（経営・事業戦略コンサル）         

専門分野：財務・会計・税務・業務効率化・新規事業企画（公認会計士・税理士資格保持）  

所在地：東京都港区                                                                            経験年数： １                 

過去に経験した職業： 【会計税務】会計監査・企業税務（新卒から 4 年間）、【投資ファンド運営】投資ファンドにおける各種業務（25 年間@米系 15 年、純日本

系 10 年）【IT・AI】SaaS サービス開発・運用（4 年間＠ファンド運営会社の子会社、代表）                                                                                             

個人的な情報 

配偶者：あり（誕生日が一緒)                                                                                               

家族：男児二人、21 歳（謎解きクリエイター）、13 歳（野球少年）                                                                                                

ペット：なし                                                                                              

趣味：ゴルフ、資産運用                                                                                      

その他の関心事：心理学                                                                                      

出身地：長野県上田市                 居住地：東京都港区                  居住年数：10 年         

その他 

私の強い願望は：社会的課題を解決していると日々実感し、自己満足度が高い日々を送る                                              

誰も知らない私：実は私は将来小説を書きたいと思っている。日々取材のつもり。学生時代はバドミントンに明け暮れ、インカレに出た。                      

私の成功の鍵は：自分より相手が話している時間を長くする。なかなかできない。                                                      



 

ONE to ONE ミーティングシート 

１．名前とプライベート情報 

名前 石田 仁志               チャプター名 APOLLO チャプター 

カテゴリー  経営参謀型コンサル（経営・事業戦略コンサル） 

過去の職業   監査法人（公認会計士）、外資系・国内系投資ファンド（企業投資・不動産投資） 

趣味     ゴルフ、読書、心理学 

２．会社名  

株式会社アイ・クロス・ビー（IxB Inc.）/ アイ・クロス・ビー税理士事務所 

３．専門分野 

・成長戦略/事業計画策定/実行 ・企業財務/税務（資金調達含む財務戦略）  

・新規事業企画 ・業務効率化（DX 含む） ・内部管理体制整備（ガバナンス・コンプライアンス体制） 

４．他社にない強み（USP） 

・新規事業企画立案・組織構築・計画実行の経験 

・資金調達先ネットワーク（各種ファンド、金融機関、個人投資家）と調達実績 

・DX に関する知見・実績とネットワーク（システム開発会社、IT/AI コンサル会社との連携含む） 

・その他ハンズオンによる各種企業価値向上実績 

・会計・税務に関する専門知識 

５．こんな人や会社がわたしのお客様になります（ターゲット） 

・企業・事業の変革（トランスフォーメーション）で、現状打破を目指す経営者 

・経験と知識を持つ専門家に課題※解決を伴走支援して欲しい経営者 

・顧客にコンサルティング・サービスを提供したいと考えている税理士事務所長 

※事業計画策定、新規事業立上げ、収益性・業務効率改善、ガバナンス・コンプライアンス体制確立等 

６．当社について、どう話を切り出したらよいか（行動要請） 

「会社の変革に「経営参謀」を雇ってみませんか？ 

成長を加速したい、事業を安定化させたい、その為のパートナーを得たい 

事業と財務の専門家が目標達成まで伴走支援します。」 

サービス内容 価格 

相談料：初回無料、2 回目以降 20,000 円/h 

ロードマップフェーズ（課題可視化～対応計画立案）：300,000-1,000,000 円（お見積りいたします） 

伴走支援フェーズ（計画実行伴走）：20,000 円/h（+必要に応じ別途専門家外注費）（お見積りいたします） 

 



G.A.I.N.S.ワークシート 
             

作成日：2023年 10月 5日 

カテゴリー、名前 経営参謀型コンサル（経営・事業戦略コンサル） 

私の 

Goals(目標)： 

・100名：「支援に感謝している」と言って協力を惜しまない人 

・1000先：累計支援先 

・3先：コンサルティング以外の事業創出と安定化 

・小説執筆 

・ 

・ 

Accomplishments 

(実績)： 

・外資系ファンド日本事業の立ち上げ 

・国内系ファンド資金調達 700億円 

・AIサービス事業の立ち上げ 

・上場支援（実行中） 

・ 

・ 

Interests(興味)： ・企業経営の定石（勝ちパターン）・限界・新常識 

・心理学・経営者心理・感情 

・生成 AIの発展と活用 

・資産運用 

・ゴルフ（シングルになるにはどうしたらよいか） 

・ 

・ 

Networks(人脈)： ・各種ファンド業界（PE、不動産、VC等） 

・国内各地域の会計士・税理士、その他各種士業 

・Stanford Executive Program 同窓（世界 170 名、国内 100名） 

・ 

・ 

・ 

・ 

Skills(スキル)： ・経営分析・財務分析 

・会計・税務 

・プレゼンテーション（IR、事業紹介、資金調達） 

・システム開発含めた DX PJ推進 

・ 

・ 

 


